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在辞旧迎新之际，北京西单购物中心和西单赛特商城
先后在1月下旬拉开商品大幅打折的序幕， 折扣最高竟达
0.8折。



原来，由浙江好来西服装公司生产的一种真丝领带，
原价120元， 打0.8折后仅售10元。据介绍， 该公司近期
在京城四家商场同时开辟了特卖专柜，销售领带、衬衫、
西服、T恤等多种打折商品，平均折扣约为4至5折。



位于西单赛特商城二楼的“好来西专卖”现场，面积
大约20平方米。记者初来时，适逢双休日，看到购买商品
的人不少。第二次去时，却不见几人走动。现场的一位好
来西公司职员告诉记者：“总体销售情况还行。”当问及
领带打0.8折的动机时， 该职员暗示那是公司的营销策略，
确实吸引了部分好奇的顾客。



据了解，去年一年整体效益欠佳的京城商家纷纷抓住
元旦和春节这两个购物黄金时段，采取打折手段来促销。
中友百货（西单店）也不甘寂寞，刚刚开张就打出了“全
场服装百货7折”的广告。



打折商品的质量如何保证，也是记者关心的话题。一
位“华伦天奴特卖场”的售货员小姐告诉记者，特价商品
一般有3个月至1年的保修期，此间出现质量问题，可以换
货但不退货。



记者在某商城特卖场入口处就看到过这样的告示：“
无试身服务，请小心选择尺码；特价商品，当场选好，恕
不退换；不开票据。”有关民法专家表示，我国民法有“
不得预先免责”的规定，但只适用于故意或重大过失造成
的危害。对服装鞋帽类消费品，只要消费者在购物前能很
容易看到商家的有关规定，购买商品时就应当遵守这些规
定，因为商家事实上与消费者已预先达成了某种合同关系。
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